
中华食物网
依托行业 网聚市场

2
0 0 0年 9月

,

韩家寰带领大成

集团
,

联合 中粮集团
、

中土

畜
、

统一
、

嘉吉
、

A O M
、

康地
、

日商岩井
、

丸红
、

荷兰农业银行等全球

1 7 家主要粮油贸 易企业成立中华食物

网
,

担任 C E O
。

中华食物网 目前已建

成了中文简体
、

中文繁体
、

英文
、

日文

四个语种的交易和信息平台
,

主要面

向中 国市场提供 网上采购
、

饲养业

A S P 服务和信息服务
。

2 0 0 2 年网上交

易额达 6 0 0 0 万美元
,

是 目前国内最活

跃
、

最具发展潜力的专业交易 网站
。

2 00 2年
,

韩家寰带领中华食物网在

探索中国粮油饲料行业电子商务发展模

式方面取得突破性进展
。

主要表现在
:

为粮油饲料行业量身定做的网上采

购模式
。

该模式将网络技术与企业需求

紧密结合
,

简化企业采购流程
,

大幅降低

企业采购成本
,

并根据企业需求和商品

特性衍生出两次竞卖
、

延长期竞卖
、

弹性

竞卖
、

联合采购
、

集合竞价等多种交易模

式
。

2 0 0 2 年进行实时 网上采购 5 0 余次
,

是 目前国内粮油食品行业唯一能够进行

实时网上交易的专业电子商务网站
。

在台湾
,

针对分散的养猪农户推出

网上原料代理采购服务
,

建立集合采购

网上交易模式
,

改变台湾饲料原料进 口

和 贸易格局
,

提升台湾第一大出 口 产业

. . . . . . 一一养 猪业 的 国 际竞

. . . . . . 争力
,

日均网上交易额

. . . . . . 超过 1 0 0 万台币
。

建立

. . . . . . 台湾鸡蛋网
,

实现台湾

. . . . . . 大宗鸡 蛋交 易在 网 上

. . . . . . 进行
。

. . . 针对大中型养猪企

业或农户推出 A S 尸服

务
,

将农场管理
、

动物育种
、

卫生防疫
、

饲料配方
、

原料采购和产品销售结合

在一起
,

实现资金流
、

物流和信息流的

整合
,

是 目前亚洲地区的第一家面向

饲养业的 A S 尸服务
,

已在台湾推广
,

并

将逐步推广到大陆
。

2 0 0 2 年 11 月
,

中华食物网促成海

峡两岸第一船大宗粮食贸易
,

成为两岸

粮油饲料行业的交易渠道和信息平台
。

韩家寰认为
,

中华食物网的目标

是
,

借助国内外股东企业在粮油食品行

业的优势
,

利用国际上最先进的互联网

技术
,

全面整合
、

改造大中华地区粮油

食品产业链
,

构建大中华地区粮油食品

行业全面
、

高效的电子商务体系
,

迅速

提升行业竞争力
。

同时
,

为本地区内的

粮油食品企业提供全方位服务
,

协助企

业降低经营成本
,

提高经营绩效
。

中华

食物网将是国外企业进入中国粮油食品

市场的门户
,

也是国内企业提升经营水

平
、

应对国际竞争的最佳平台
。

(上接 6 6 页 ) 业务交换
; 2 0 0 2 年 1 月

,

与澳大利亚 c h e m lin k
.

c o m
.

a u 成功合

作
,

将市场触角延伸到了澳洲
,

从而拉

开了
“

共同体
”

成功运作的序幕
。

我国 电子商务基础条件的障碍是

多方面的
,

而其中最大的障碍之一是

支付问题
。

就中国化工网 来说
,

其在开展电

子商务的过程中所遇到的问题是有普遍
J

险的
。

当建立起比较完善的电子商务平

台
,

为企业在网上创造了交易渠道后
,

企业之间的支付问题便成了深人发展电

子商务要面临的问题
。

比如两家企业在

网上达成意向合同后
,

如何来采取措施

保证双方规避发货和付款的风险从而让

交易成功 ?

就 目前来说
,

采用信用证付款
,

建立信用担保机制应是一个 比较 有

效的措施
,

让具备 条件的部门或企

业成立信用担保机构
,

作为 电子商

务交 易的第三方 介人
,

以确保交 易

双方的利益
,

必将能加速 电子商务

的发展
,

并在一定程度上规范电子

商务的秩序
。
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